DER GESCHICHTENERZAHLER
SERGEJ RICHTER

FUr Sergej Richter aus Koln sind Schuhe
viel mehr als ein bloBer Nutzgegenstand,
sie sind der Ausdruck eigener
Individualitat und des eigenen
Geschmacks. Deswegen begann Richter
schon frUh damit, hochwertige und
klassische Herrenschuhmodelle zu =
sammeln. Vor allem der Charme

gebrauchter und wiederaufbereiteter

Herrenschuhe reizte ihn. In seinen Augen
stehen Gebrauchsspuren nicht fur Wertverlust, sondern fir die Geschichte, die der Schuh
bzw. der Trager des Schuhs erlebt hat. ,,Gut gepflegte und wiederaufbereitete Schuhe bieten
Charakter, Farbnuancen, Passform, Patina und vieles mehr, was neuen Schuhen fehlt, die
diese Entwicklung noch nicht durchlebt haben”, erklart Richter. ,,AuBerdem bin ich davon
Uberzeugt, dass es viel verniunftiger ist, einen gebrauchten, top-gepflegten,
rahmengenahten Schuh zu kaufen, als den gleichen oder sogar hoheren Betrag fir

Uberteuerte, geklebte, ,High-End‘-Massenanfertigungsschuhe zu zahlen.”

Vor diesem Hintergrund entschied sich Richter, seine Sammelleidenschaft zum Beruf zu

machen und grundete 2009 den eBay Shop oxfords-and-more, Uber den er nun seit mehr als

zehn Jahren sehr erfolgreich sorgfaltig ausgewahlte, kontrollierte und aufbereitete First &
Second Hand Herrenschuhe sowie zusatzlich Miniaturen und Gemalde aus dem 18. und 19.
Jahrhundert verkauft. ,Mittlerweile verkaufe ich meine Produkte an Kunden auf der ganzen

Welt: USA, Japan, Sudkorea, Australien, Europa und so weiter. Diese internationale


https://www.ebay.de/str/oxfords-and-more

Ausrichtung in so einem Nischensegment ware mir ohne den Online-Handel nicht moglich
gewesen.” Wahrend eBay in diesem Jahr das 20. Jubilaum feiert, feiert oxfords-and-more
das 10. Jubilaum. ,In meiner beruflichen Tatigkeit im Online-Handel ist eBay als
Geschaftspartner fur mich unverzichtbar geworden. In diesem Jahr werde ich mein 10-
jahriges Jubilaum feiern. Das heif3t, dass wir die halbe Strecke bereits gemeinsam gegangen
sind. Irgendwie passt das gut zusammen”, findet Richter. ,Ilch mochte auch in Zukunft weiter

von der Erfahrung meines Geschéaftspartners profitieren.”

In dem von Richter gewahlten Geschaftsmodell ist das klassische Wachstum nur bedingt
moglich. lhm kommt es vor allem darauf an, besonders sorgfaltig beim Aussuchen und der
Zusammenstellung von seltenen, interessanten, handwerklichen und kinstlerischen
Objekten vorzugehen, um die Neugier der Kunden zu wecken und eine Grundlage fir
langerfristige geschéaftliche Beziehung zu bilden. ,Dass dieses Modell funktioniert, zeigt die
hohe Zahl an Stammkunden, die bei mir seit Jahren immer wieder einkaufen”, berichtet der
Onlinehandler. Neben seiner Selbststandigkeit zahlt fur den Familienvater vor allem sein
siebenjahriger Sohn. ,,Es liegt mir sehr am Herzen, moglichst viel Zeit mit meinem Sohn zu
verbringen. Seine unermuidliche Entdecker-Neugier und unsere gemeinsamen Gesprache

sind fUr mich personlich sehr wichtig, wirklich faszinierend und inspirierend.”
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